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COMUNICADO DE PRENSA




Eindhoven (Países Bajos), 11 de septiembre de 2025.




Bleckmann se asocia con PDPAOLA para mejorar 
sus operaciones en el Reino Unido e impulsar el crecimiento

Bleckmann, líder mundial en gestión de la cadena de suministro para las industrias de la moda y lifestyle, se enorgullece de anunciar una asociación estratégica con PDPAOLA, una marca de joyería en rápido crecimiento. Esta colaboración se centra en apoyar la expansión de PDPAOLA en el mercado británico a través de las instalaciones logísticas especializadas de Bleckmann en Swindon, Reino Unido. La alianza aprovecha la experiencia de Bleckmann en logística omnicanal para acelerar el crecimiento de PDPAOLA en el Reino Unido. Actualmente, el Reino Unido representa aproximadamente el 5 % del total de las actividades globales de la marca. Además del Reino Unido, PDPAOLA está firmemente comprometida con un mayor crecimiento en Estados Unidos y España.

«Nuestra asociación con Bleckmann representa un paso clave para optimizar nuestras operaciones logísticas, mejorar la experiencia del cliente y preparar la marca para alcanzar el siguiente nivel», afirmó Marc Herrero, director de logística de PDPAOLA Jewelry. «Con la experiencia de Bleckmann en marcas D2C y su éxito demostrado, nos comprometemos a realizar mejoras continuas para ofrecer una experiencia más fluida y fiable a nuestros clientes».

«Estamos muy ilusionados con la colaboración con PDPAOLA y orgullosos de apoyar su expansión internacional», afirmó Fernando Sainz, director de desarrollo empresarial de Bleckmann. «Con nuestras instalaciones en Swindon, que entraron en funcionamiento con PDPAOLA la semana pasada, estamos seguros de que nuestras soluciones logísticas a medida contribuirán a una experiencia fluida para el cliente y al desarrollo de la marca en este importante mercado».

Además del apoyo logístico, Bleckmann y PDPAOLA también colaborarán en oportunidades publicitarias conjuntas, como historias de marca, podcasts y participación en eventos relevantes. Ambas partes tienen como objetivo desarrollar campañas de contenido inspiradoras que destaquen la fuerza y el valor añadido de esta colaboración.

Acerca de PDPAOLA
PDPAOLA es una marca global de joyería fundada en 2015 en Barcelona por los hermanos Paola y Humbert Sasplugas, que dejaron sus carreras en arquitectura y finanzas para crear una nueva visión de la joyería contemporánea. Diseñadas para ser versátiles y permitir la expresión personal, las piezas de PDPAOLA combinan un estilo atemporal con las tendencias modernas y están elaboradas con materiales de alta calidad, como oro de 18 quilates y piedras semipreciosas. Lo que comenzó como una marca nativa digital ha evolucionado rápidamente hasta convertirse en una empresa global con una fuerte presencia física.

En la actualidad, PDPAOLA cuenta con un equipo de más de 200 personas en su sede y estudio de diseño de Barcelona, donde la creatividad se guía por el compromiso con la sostenibilidad y la integración de prácticas responsables en toda la cadena de valor.
Desde la apertura de su primera tienda insignia en Barcelona en 2021, PDPAOLA ha llevado a cabo un ambicioso plan de expansión internacional y ahora cuenta con más de 60 tiendas en lugares clave de todo el mundo. La marca llega a clientes de más de 90 mercados a través de sus propias plataformas de comercio electrónico y una red de más de 1900 puntos de venta de terceros, al tiempo que sigue reforzando su presencia con tiendas insignia en las principales ciudades internacionales.

Acerca de Bleckmann
Bleckmann es líder del mercado en servicios de gestión de la cadena de suministro (SCM) para marcas de moda y estilo de vida. Fundada en 1862, Bleckmann pasó de ser una empresa de transporte a un proveedor de soluciones completas para la cadena de suministro con experiencia específica en el cumplimiento electrónico. Desde su sólida base en Europa, la empresa se expandió a Estados Unidos y Asia, lo que le permitió atender a clientes de todo el mundo. Sus inversiones y su amplia experiencia en soluciones informáticas garantizan que Bleckmann ofrezca una plataforma unificada a sus clientes de todo el mundo. Alrededor de 6500 miembros del equipo están preparados para apoyar a los clientes de Bleckmann y cumplir sus promesas cada día. Con unas ventas de 641 millones de euros (ingresos en 2024), Bleckmann tiene la escala y la flexibilidad necesarias para proporcionar soluciones de primera clase a sus clientes. Para obtener más información, visite www.bleckmann.com 
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