
 
bleckmann.com  

 
 
 

 

COMUNICADO DE PRENSA 
 
 

Eindhoven (Países Bajos),  10 Junio, de 2026 
 
 

Strom Holdings consolida y agiliza su logística en el Reino 
Unido y la UE con Bscale, la solución 'plug-and-play' de 
Bleckmann 
Bleckmann, compañía especializada en la gestión de la cadena de suministro para marcas de moda y 
estilo de vida, se ha asociado con Strom Holdings UK para consolidar y optimizar las operaciones de 
logística y distribución (fulfilment) de la multinacional en la UE y el Reino Unido. La alianza, que se 
puso en marcha a principios de año a través de Bscale —la solución logística plug-and-play de 
Bleckmann—, supone la primera vez que Strom Holdings UK unifica el servicio de ambos mercados a 
través de un único proveedor logístico externo. Este movimiento estratégico permitirá a la empresa 
gestionar de forma más eficiente los pedidos de comercio electrónico en estos mercados clave, 
reduciendo los plazos de entrega, garantizando envíos fiables y contando con una gestión experta. 
 

Una estructura coordinada de logística transfronteriza 
 

Con operaciones en EE. UU., Canadá, Japón y Australia, además del Reino Unido y la UE, Strom 
Holdings es una organización verdaderamente internacional dedicada a la fabricación y venta de 
productos para el cuidado de la salud de los adultos. Antes de aliarse con Bleckmann, la filial 
británica de la empresa gestionaba de forma interna la logística tanto para el Reino Unido como para 
la UE, lo que suponía un gran desgaste de recursos internos. «Buscábamos reestructurar la logística 
con el fin de consolidar las operaciones y ofrecer un servicio más constante», explica Michael Round, 
director general de Strom Holdings UK Limited. «Nuestro principal objetivo era encontrar un único 
proveedor que pudiera gestionar el aspecto transfronterizo de manera fluida. La sólida presencia de 
Bleckmann tanto en el Reino Unido como en la estratégica región del Benelux —especialmente en 
los Países Bajos— los convirtió en un candidato muy prometedor». 

Tras una reunión inicial, Strom y Bleckmann decidieron que una solución de doble centro logístico 
(dual-hub) sería la forma más eficaz de cubrir las necesidades actuales de Strom, ofreciendo al 
mismo tiempo un amplio margen para una futura expansión a gran escala. Bajo este nuevo modelo, 
Bleckmann gestiona todos los pedidos de Strom para la UE, el EEE y Suiza desde sus instalaciones en 
Almelo (Países Bajos). Por su parte, todos los pedidos del Reino Unido se tramitan desde su centro de 
Swindon (Reino Unido). Un aspecto fundamental es que todos los centros están conectados a la 
plataforma centralizada de gestión de inventario de Bleckmann, lo que significa que ambas 
operaciones están plenamente integradas en términos de visibilidad, supervisión e informes. 
Además, la consolidada red de socios locales de última milla de Bleckmann (Local Heroes) garantiza 
la selección de las empresas de transporte con mejor rendimiento en cada mercado, eliminando 
cualquier incertidumbre para ofrecer un servicio verdaderamente fiable. 
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Bscale: Impulsando la eficiencia operativa de las marcas en crecimiento 
Strom UK eligió la solución Bscale de Bleckmann por la sencillez y la liberación de carga operativa que 
aporta, combinado con la posibilidad de adaptarla a las necesidades específicas de la empresa. Al 
tratarse de una solución de logística modular de pago por crecimiento (pay-as-you-grow), permite a 
marcas de todos los tamaños acceder a una logística de nivel corporativo sin necesidad de asumir 
elevados costes iniciales. La plataforma, galardonada como «Solución 3PL del año» en los premios 
SupplyTech Breakthrough Awards 2025, permite a las empresas empezar a realizar envíos en 
cuestión de semanas, con una capacidad flexible para escalar a medida que aumenta la demanda. 
También ofrece la posibilidad de adaptar diversos aspectos del servicio. «Es una solución muy 
atractiva porque, por un lado, solo pagas por lo que usas y, por otro, ofrece un gran margen de 
maniobra operativo», continúa Michael. «Ya se trate de la flexibilidad para realizar envíos por cajas 
completas frente a productos individuales, o de resolver las complejidades de las integraciones de 
comercio electrónico, lo tenemos todo cubierto». 
 
Allanando el camino para una expansión ágil en Europa 
La descarga operativa que proporciona Bscale está permitiendo a Strom Holdings UK centrarse en su 
expansión en los mercados clave a los que da servicio. Al eliminar la carga administrativa de 
gestionar transportistas independientes o tramitar los despachos de aduanas, el camino queda 
despejado para una trayectoria de expansión mucho más fluida. «Ahora puedo enviar contenedores 
completos a una instalación de Bleckmann con el mismo coste de entrada que si enviara cajas 
individuales», concluye Michael. «Mi stock en la UE es constante y el volumen de ventas está 
aumentando, algo que no era posible con la estructura anterior. Al final, no se trata solo del ahorro 
de costes, sino de los resultados obtenidos, y estamos muy satisfechos con lo que hemos visto hasta 
ahora, contando con total supervisión y transparencia. Pero quizás lo más importante es que, desde 
el principio, hubo un interés real por asegurarse de que encajábamos bien el uno con el socio; y esa 
es la base de una gran alianza». 
 
 

 --- FIN--- 
 
 
Acerca de Bleckmann 
Bleckmann es líder del mercado en servicios de gestión de la cadena de suministro (SCM) para marcas de moda 
y estilo de vida. Fundada en 1862, Bleckmann pasó de ser una empresa de transporte a convertirse en un 
proveedor de soluciones completas para la cadena de suministro con experiencia específica en e-fulfilment. 
Desde su sólida base en Europa, la empresa se expandió a EE. UU. y Asia, lo que le permite a Bleckmann 
atender a clientes de todo el mundo. Sus inversiones y su amplia experiencia en soluciones de TI garantizan 
que Bleckmann ofrezca una plataforma unificada a sus clientes de todo el mundo. Unos 7000 empleados están 
listos para apoyar a los clientes de Bleckmann y cumplir sus promesas cada día. Con unas ventas de alrededor 
de 730 millones de euros (ingresos de 2025), Bleckmann tiene la escala y la flexibilidad necesarias para ofrecer 
soluciones de primer nivel a sus clientes. Para más información, visita www.bleckmann.com.  
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